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Schneller verkaufen — worauf kommt es an?

Wer seine Immobilie verkaufen méchte, muss immer etwas Geduld mit-
bringen — zwischen 4 und 9 Monate sind als normale Verkaufsdauer
einzuplanen. Doch an welchen Schrauben kann man drehen, damit der
Verkauf schneller geht?
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Zustand

Der Zustand des zu verkaufenden Objekts ist von groRer Bedeutung: je besser der
Zustand, desto schneller findet sich ein Kdufer. Ist eine Wohnung oder ein Haus
nicht bezugsfertig, oder muss erst grundsaniert werden, so kann es dauern, bis
sich Kdufer finden, die die Mittel und die Zeit haben, sich darum zu kiimmern. Zu-
dem ist eine hohe Energieeffizienz des Objekts von Vorteil fiir einen schnelleren
Verkauf.

Lage
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Ein leider schwer beinflussbarer Faktor ist die Lage des Objekts. Ob Haus oder Ei-
gentumswohnung: Objekte in beliebten und groRen Stadten verkaufen sich im
Durchschnitt innerhalb von 4,8 Monaten. In l1andlicheren Regionen liegt die durch-
schnittliche Verkaufsdauer fiir ahnliche Objekte bei 5,5 Monaten.

Auch das direkte Umfeld, die sogenannte Mikrolage, beeinflusst die Dauer des
Verkaufs. So ist ein Objekt mit guter Verkehrsanbindung und mit Supermarkten,
Schulen, Kitas und Arzten in der ndheren Umgebung weitaus schneller zu
verkaufen.

Preis

Ein marktangemessener Preis ist ausschlaggebend fiir den schnellen und erfol-
greichen Verkauf einer Immobilie. Setzt man den Preis zu hoch an, wird es sch-
wierig sein, Interessenten zu finden. Aber auch ein allzu giinstiger Preis oder eine
Senkung des Preises im Nachhinein kénnten potenzielle Kaufer abschrecken. Diese
befiirchten dann Mangel und Nachteile der Immobilie und werden misstrauisch, so
dass sich auch hier der Verkaufsprozess langer hinziehen kann.

Prasentation

Ob auf Fotos oder beim Besichtigungstermin vor Ort: eine vorteilhafte Prasentation
der Immobilie wird den Kaufprozess beschleunigen. Nehmen sie sich Zeit, Fotos
Ihres Objekts bei guten Lichtverhdltnissen zu machen, und zeigen sie die besten
Seiten Ilhrer Immobilie. Zu einer Besichtigung stellen Sie sicher, dass alles sauber
und aufgerdaumtist — so kénnen Interessenten einen akkuraten und vorteilhaften
Eindruck der Immobilie bekommen.

Wenn Sie sicher gehen wollen, dass Ilhre Immobilie so schnell und effektiv wie
maoglich verkauft wird, heiRt es Experten zu fragen.

Kontaktieren Sie uns! Wir beraten Sie gerne.
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